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| NOSTRI POSSIBILI PARTNER

4 BIGLIETTERIA ONLINE

PARCO ARCHEOLOGICO DEL COLOSSEO
e« COLOSSEO
« FORO ROMANO
e PALATINO
« DOMUS AUREA

MUSEI STATALI (MINISTRO CULTURA-

ALESSP.A)
o GALLERIA BORGHESE
o CASTEL SANT’ANGELO
o MUSEO NAZIONALE ROMANO

ATTRAZIONI COMUNALI (ROMA CAPITALE)
e MUSEI CAPITOLINI
e ARAPACIS
e MUSEO NAZIONALE ROMANO

VATICANO
« MUSEI VATICANI
o CAPPELLA SISTINA
« BASILICA DI SAN PIETRO

COMUNE DI FIUMICINO
« NECROPOLI DI PORTO
o MUSEO DELLE NAVI

ASSICURAZIONI VIAGGIO
HEY MONDO
AXA ASSICURAZIONI

QOVER

E-SIM
E-SIM ACCES
AIRALO
HOLAFLY

WIND TRE

Eidy

SPQR

ITALIA
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N
TRASPORTI

COOPERATIVE NCC E TAXI BIGLIETTI PER AUTO BUS LOCALI
LOCAL TRATTE ROMA-FIUMICINO

UTENTE SCEGLIE TRANSFER BIGLIETTI DIRETTAMENTE IN APP

VEDE PREZZO PER;

PAGA DENTRO APP e AUTOBUS LOCALI
RICHIESTA INVIATA A e TRATTE ROMA-FIUMICNO

COOPERATIVA e PASS SETTIMANALI
AUTISTA ASSEGNATO

Service
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Modello Di Business
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AGENCY MODEL

e UTENTE COMPRA NELL’APP

e PAGAMENTO GESTITO DA PROVIDER

e I[L FORNITOR RIMANE IL VENDITORE

o NOI PRENDIAMO COMMISISONE AUTOMATICA

e PAGAMENTO PROCESSATO TRAMITE STRIPE

CONNECT
e SOLDIDIVISI AUTOMATICAMENTE
e % AL PARTNER _
e % ANOI| stripe ® Connect

o IL SERVIZIO VIENE EROGATO DAL PARTNER
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VMIARKETING

COLLABORAZIONI
CON TRAVEL
INFLUENCER

STAMPA NAZIONALE E
INTERNAZIONALE

AGENZIE DI VIAGGIO -
TOUR OPERATOR VISIT ROME FIUMICINO
ESTERI

AEREOPORTO
LEONARDO DA VINCI

TRAMITE COMPAGNIE BOX, PANNELLI E
AEREE (EMAIL) BANNER PUBBLICITARI

SPONSORIZZAZIONI
SOCIAL
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REVENUE SHARING

COLLABORAZIONI IL MODELLO DI MARKETING BASATO SU REVENUE AGENZIE DI VIAGGIO -
CON TRAVEL SHARING RAPPRESENTA UN APPROCCIO TOUR OPERATOR
R -ER ORIENTATO ALLA PERFORMANCE, IN CUI | PARTNER e

VENGONO REMUNERATI ESCLUSIVAMENTE IN
FUNZIONE DEI RICAVI EFFETTIVAMENTE GENERAT!.

DIAMO AD UN PARTNER (AGENZIA, INFLUENCER,
PIATTAFORMA, AFFILIATO) LA POSSIBILITA DI
PROMUQOVERE IL NOSTRO SERVIZIO/PRODOTTO...
E GLI RICONOSCIAMO UNA PERCENTUALE SULLE
ENTRATE GENERATE GRAZIE A LUI.

QUESTO AVVIENE GRAZIE AD UN CODICE
UNIVOCO DI AFFILIAZIONE PER OGNI PARTNER.
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MODELLO DI MARKETING

AIRPORT MARKETING
STRATEGY

Gy SRR L' AEROPORTO DI ROMA FIUMICINO RAPPRESENTA
arosavenua [ g RRGEESSEl U\ PUNTO DI CONTATTO STRATEGICO CON MILIONI
AROMA [ i "SIV 8 DITURISTIGIA PRONTI AD ACQUISTARE SERVIZ,

INIZIA QU| e LRt ATTRAVERSO BANNER, DIGITAL SCREEN E MATERIAL
oo (SR AL RN EERE  CON QR CODE POSIZIONATI NELLE AREE CHIAVE
o a4 0 O g 41 (ARRIVI, RITIRO BAGAGLI, USCITE), INTERCETTIAMO IL
CLIENTE NEL MOMENTO ESATTO DEL BISOGNO,
OFFRENDO ACCESSO IMMEDIATO A TRANSFER,
BIGLIETTI ED ESPERIENZE.
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SOCIAL MEDIA
MARKETING STRATEGY

ATTRAVERSO CAMPAGNE SU PIATTAFORME COME e
INSTAGRAM -FACEBOOK-TIK TOK, INTERCETTIAMO | B ooy b
TURISTI PRIMA E DURANTE IL VIAGGIO, UTILIZZANDO IL TUO VIAGGIO ATTERRATO A FIUMICING? "
CONTENUTI VISIVI ACCATTIVANTI E ANNUNCI A ROMA N Moo
GEOLOCALIZZAT.. INIZIACLL O e S
LE CAMPAGNE SONO OTTIMIZZATE PER RN L e | B

CONVERSIONE, CON ACCESSO DIRETTO VIA LINKO QR
CODE A SERVIZI DI TRANSFER, BIGLIETTIED
ESPERIENZE.

o Comaodi, veloci e affidabili

LA TUA AVVENTURA i &
A ROMA INIZIA QUI

§ 3 As NZA H24

Assistenca H24

OBIETTIVO: GENERARE DOMANDA PRIMA
DELL’ARRIVO E ACCOMPAGNARE L'UTENTE FINO ALLA
PRENOTAZIONE IN MODO SEMPLICE E IMMEDIATO.
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Our Team

SIMONE TRIPPA

CTO CEO General Manager

/
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“Don’t just wait. Visit Rome.”
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